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Раздел 1. Данные о заявителе

Анкета заявителя:
	ФИО заявителя
	


	Дата рождения
	

	ИНН
	

	Контактный номер телефона
	

	Адрес электронной почты
	

	Адрес места жительства (места пребывания, фактического проживания)
	






Сведения об образовании:
	Наименование образовательной организации
	

	Период обучения
	

	Полученная специальность (квалификации, профессии)
	



Наличии опыта работы в выбранной сфере деятельности:
	Наименование организации
	

	Занимаемая должность
	

	Период работы
	

	Знания, умения и навыки в выбранной сфере деятельности
	



Сведения о потребности в обучении (повышении квалификации) с обоснованием такой необходимости:
потребности в обучении имеется / потребности в обучении не имеется (нужное подчеркнуть)
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________












Раздел 2. 	Описание предпринимательской деятельности

Услуги по техническому обслуживанию и ремонту автотранспортных средств — это комплекс технологических операций и организационных действий, направленных на поддержание или восстановление работоспособности, исправности и ресурса транспортных средств.

ОКВЭД (осуществление деятельности в качестве индивидуального предпринимателя):
______________________________________________________________________________________________________


Сведения о месте осуществления предпринимательской деятельности: 
Адрес осуществление предпринимательской деятельности____________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________
Правовое основание пользования помещением (земельным участком), площадь и характеристики помещения (земельного участка) ___________________________________________________________________________________ 
Стоимость аренды помещения (земельного участка) в месяц _________________________________________________
Срок действия договора аренды__________________________________________________________________________

Система налогообложения_____________________________________________________________________________

Описание бизнес-проекта:
Главная идея проекта - открытие конкурентно способной шиномонтажной мастерской в городе, в которой оказываются услуги по замене покрышек, горячему и холодному ремонту шин, а также по балансировке колес автомобилей.  Будет действовать система поощрения за приглашение новых клиентов. Цены будут приемлемые для клиентов со средним уровнем заработка и клиентам с высоким доходом.


Описание производимого продукта (товара, работы, услуги):
Ассортиментом услуг будут являться:
· Смена и ремонт покрышек
· Чистка и подготовка диска 
· Балансировка колес 
· Смена вентиля 

Сведения о наличии основных средств, материально-производственных запасов для осуществления деятельности (нужное подчеркнуть):

- основные средства, материально-производственные запасы не имеются;

- основные средства, материально-производственные запасы имеются (перечислить):____________________________
_____________________________________________________________________________________________________
_____________________________________________________________________________________________________

Перечень основных средств, материально-производственных запасов, которые планируется приобрести за счет средств социального контракта с перечислением их основных характеристик, количества, стоимости, а также наименований поставщиков и критериев их выбора
	Наименование
	Количество, шт.
	Стоимость, руб.
	
Характеристики приобретаемых основных средств, материально-производственных запасов 
	
Наименование поставщиков
	Критерии их выбора

	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	

	1.Шиномонтажный станок 
	
	
	
	
	

	2.Балансировочный станок
	
	
	
	
	

	3.Компрессор 
	
	
	
	
	

	4.Домкрат 
	
	
	
	
	

	5.Гайковерт
	
	
	
	
	

	6.Дошиповочник 
	
	
	
	
	

	7.Пистолет для подкачки шин 
	
	
	
	
	

	8.Шлифовальная бор машинка 
	
	
	
	
	

	9.Вулканизатор
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	

	1.Герметик 
	
	
	
	
	

	2.Клей
	
	
	
	
	

	3.Заплатки 
	
	
	
	
	

	4.Балансировочные груза
	
	
	
	
	

	5.Вентиля
	
	
	
	
	

	6.Ремонтные жгуты
	
	
	
	
	

	7.Ударные головки 
	
	
	
	
	

	Прочее
	
	
	
	
	

	Размещение и (или) продвижение продукции (товаров, работ, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», а так же в сервисах размещения объявлений и социальных сетях (не более 5% от суммы)
	
	
	
	
	

	Аренда помещения (не более 15% от суммы)
	
	
	
	
	

	Прохождение профессионального обучения (не более 30 тысяч рублей)
	
	
	
	
	

	Всего расходы:
	
	0,00
	
	
	







Раздел 3. Анализ рынка, стоимость товаров (работ, услуг)

Основные потребители товаров (работ, услуг):
Основная целевая аудитория шиномонтажа  – владельцы легковых автомобилей возрастом от 21 до 60 лет.
Второстепенная аудитория – корпоративные клиенты с парком автомобилей.

Способы реализации продукции (товаров, работ, услуг), способы увеличения продаж товаров (работ, услуг):
Сделав анализ рынка по обслуживанию автомобилей, можно отметить, максимальный поток клиентов в мастерскую образуется в весенний и осенний период, во время массового перехода на резину по сезону.
Три составляющие успеха - хорошее место расположения, качественное обслуживание, реклама. Именно этим вопросам нужно уделить максимальное внимание.
Успех любого бизнеса определяется грамотной рекламной компанией .
· Реклама в социальных сетях.
· Реклама в местных средствах массовой информации
· Рекомендации клиентов (сарафанное  радио)

Анализ конкурентоспособности товаров (работ, услуг) с указанием их стоимости у конкурентов:
Основными конкурентными преимуществами оказываемых услуг являются:
- Стоимость предоставляемых услуг ниже чем у крупных СТО.
- Месторасположение —удобный заезд, теплое помещение. 








Прайс-лист с указанием наименования товаров (работ, услуг) и стоимости за единицу:

	№ п/п
	Наименование услуги
	Стоимость услуги
	Себестоимость

	1
	Смена и ремонт покрышек
	0,00
	0,00

	2
	Чистка и подготовка диска 
	0,00
	0,00

	3
	Балансировка колес 
	0,00
	0,00

	4
	Смена вентиля 
	0,00
	0,00

	5
	Смена и ремонт покрышек
	0,00
	0,00





















Раздел 4. Финансовый план

Сведения о планируемых доходах при осуществлении деятельности за месяц с указанием наименования, количества товаров (работ, услуг) и их стоимости.

	№ п/п
	Наименование услуги
	Количество клиентов 
в месяц
	Стоимость услуги
	Выручка за месяц

	1
	Смена и ремонт покрышек
	*
	*
	*

	2
	Чистка и подготовка диска 
	*
	*
	*

	3
	Балансировка колес 
	*
	*
	*

	4
	Смена вентиля 
	*
	*
	*

	5
	Смена и ремонт покрышек
	*
	*
	*

	Итого
	*
	0,00
	0,00















Прогноз доходов и расходов за 2 года реализации социального контракта, начиная с месяца получения средств

Финансовый план в период с _____________ по _________________ 
(Первый год реализации социального контракта)

	Период
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	Год

	Выплата субсидии
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	Выручка
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аренда
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы (реклама)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Обучение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	НПД 4%
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Среднемесячный чистый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая накопленная прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Источником финансирования бизнес-плана является:
Для реализации проекта будут использованы средства денежной выплаты по социальному контракту.



Финансовый план в период с _____________ по _________________ 
(Второй год реализации социального контракта)

	Период
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	Год

	Выручка
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аренда
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы (реклама)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	НПД 4%
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	[bookmark: _GoBack]
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Среднемесячный чистый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая накопленная прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Источником финансирования бизнес-плана является: ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________








Раздел 5.  Календарный план реализации бизнес-проекта

	Наименование мероприятия 
	Срок исполнения
	Объем финансирования, руб.

	Приобретение гражданином основных средств с целью ведения предпринимательской деятельности

	
	

	Приобретение гражданином материально-производственных запасов с целью ведения предпринимательской деятельности

	
	

	Размещение и (или) продвижение продукции (товаров, работ, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», а так же в сервисах размещения объявлений и социальных сетях








	
	

	Прохождение профессионального обучения или получение дополнительного профессионального обучения
	
	

	Аренда помещения



	
	





Раздел 6. Оценка предполагаемых результатов, рисков и перспектив

   Сегодня в России существует довольно много шиномонтажных мастерских .Предоставляют они как правило, не только этот вид услуг, но и другие. Часто шиномонтаж  является сопутствующей услугой к другим .
Открывая свою мастерскую ,нужно понимать ,что конкуренция в этом бизнесе довольно большая .Ниша заполнена более чем на половину. Хотя ,конечно, отталкиваться нужно от ситуации в конкретном регионе ,городе. Сегодня  люди все чаще приобретают автомобили. Соответственно  растет спрос на обслуживание авто. Возможности в данной сфере существуют они довольно не плохие, постоянно увеличиваются. Главными конкурентами станут крупные автомастерские ,занимающиеся ремонтом машин по всему городу .Они имеют свою клиентскую базу ,которая вряд ли перейдет для установки или снятия шин в другую компанию. Мелкие конкуренты будут не так опасны .Они не имеют большой известности. Прямыми соперниками они могут стать разве что находясь вблизи.
   В качестве основного фактора, который является препятствием на пути стремительного завоевания рынка автомобильного сервиса, можно выделить огромную конкуренцию. Дело в том, что услуги шиномонтажа часто оказывают автосервисы, представляющие комплекс услуг, а также крупные автосалоны, в состав которых входит сервисный центр. Минимизировать риск «прогореть» позволяет выгодное расположение, а также оптимальное ценообразование. Скидки постоянным клиентам, акции для новых посетителей, бонусные программы. Все это поможет сформировать круг постоянных клиентов и привлечет новых.





Бизнес-план рекомендуется дополнять приложениями, иллюстрирующими, детализирующими и подтверждающими информацию, изложенную в бизнес-плане.
