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Раздел 1. Данные о заявителе

Анкета заявителя:
	ФИО заявителя
	


	Дата рождения
	

	ИНН
	

	Контактный номер телефона
	

	Адрес электронной почты
	

	Адрес места жительства (места пребывания, фактического проживания)
	






Сведения об образовании:
	Наименование образовательной организации
	

	Период обучения
	

	Полученная специальность (квалификации, профессии)
	



Наличии опыта работы в выбранной сфере деятельности:
	Наименование организации
	

	Занимаемая должность
	

	Период работы
	

	Знания, умения и навыки в выбранной сфере деятельности
	



Сведения о потребности в обучении (повышении квалификации) с обоснованием такой необходимости:
потребности в обучении имеется / потребности в обучении не имеется (нужное подчеркнуть)
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________












Раздел 2. 	Описание предпринимательской деятельности

Парикмахерские услуги — это деятельность по удовлетворению эстетических и гигиенических потребностей клиента, связанная с уходом за волосами. Они включают широкий спектр процедур, которые могут варьироваться в зависимости от салона, мастера и потребностей клиента.

ОКВЭД (осуществление деятельности в качестве индивидуального предпринимателя):
______________________________________________________________________________________________________


Сведения о месте осуществления предпринимательской деятельности: 
Адрес осуществление предпринимательской деятельности____________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________
Правовое основание пользования помещением (земельным участком), площадь и характеристики помещения (земельного участка) ___________________________________________________________________________________ 
Стоимость аренды помещения (земельного участка) в месяц _________________________________________________
Срок действия договора аренды__________________________________________________________________________

Система налогообложения_____________________________________________________________________________

Описание бизнес-проекта:
Главная идея проекта – организация парикмахерского пространства, где будет оказываться высококлассное и квалифицированное обслуживание. Будет действовать система поощрения за приглашение новых клиентов. Цены будут приемлемые для клиентов со средним уровнем заработка и клиентам с высоким доходом.

Описание производимого продукта (товара, работы, услуги):
Ассортиментом услуг будут являться:
· Стрижки женские
· Стрижки мужские
· Стрижки детские
· Окрашивания любой сложности
· Уходовые процедуры для волос

Сведения о наличии основных средств, материально-производственных запасов для осуществления деятельности (нужное подчеркнуть):

- основные средства, материально-производственные запасы не имеются;

- основные средства, материально-производственные запасы имеются (перечислить):____________________________
_____________________________________________________________________________________________________
_____________________________________________________________________________________________________

Перечень основных средств, материально-производственных запасов, которые планируется приобрести за счет средств социального контракта с перечислением их основных характеристик, количества, стоимости, а также наименований поставщиков и критериев их выбора
	Наименование
	Количество, шт.
	Стоимость, руб.
	
Характеристики приобретаемых основных средств, материально-производственных запасов 
	
Наименование поставщиков
	Критерии их выбора

	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	

	1. Кресло парикмахерское
	
	
	
	
	

	2. Машинка для стрижки
	
	
	
	
	

	3. Машинка для окантовки
	
	
	
	
	

	4. Фен 
	
	
	
	
	

	5. Плойка конусная 
	
	
	
	
	

	6. Щипцы -выпрямители
	
	
	
	
	

	7. Плойка афро
	
	
	
	
	

	8. Брашинг 
	
	
	
	
	

	9. Расческа в ассортименте
	
	
	
	
	

	10. Ножницы прямые
	
	
	
	
	

	11. Ножницы филировачные
	
	
	
	
	

	12. Миски для краски
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	

	13. Краска для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	14. Пудра, осветляющая для осветления в ассортименте
	
	
	
	
	

	15. Лак для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	16. Шампунь для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	17. Бальзам для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	18. Маска для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	19. Фольга 
	
	
	
	
	

	20. Одноразовые пеньюары 
	
	
	
	
	

	21. Одноразовые полотенца 
	
	
	
	
	

	22. Оксигенты в ассортименте
	
	
	
	
	

	23. Спрей для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	24. Глина для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	25. Смывка искусственного пигмента с волос
	
	
	
	
	

	26. Воск для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	27. Оттеночный бальзам в ассортименте
	
	
	
	
	

	28. Кератин для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	29. Ботокс для волос в ассортименте
	
	
	
	
	

	Прочее
	
	
	
	
	

	Размещение и (или) продвижение продукции (товаров, работ, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», а так же в сервисах размещения объявлений и социальных сетях (не более 5% от суммы)
	
	
	
	
	

	Аренда помещения (не более 15% от суммы)
	
	
	
	
	

	Прохождение профессионального обучения (не более 30 тысяч рублей)
	
	
	
	
	

	Всего расходы:
	
	0,00
	
	
	




Раздел 3. Анализ рынка, стоимость товаров (работ, услуг)

Основные потребители товаров (работ, услуг):
Целевая аудитория — 88% - мужчины возрастом от 18 до 65 лет, имеющие средний и высокий ежемесячный доход. Остальные 2 % приходятся на девушек с короткими мужскими прическами возрастом до 35 лет и 10% на детей в возрасте до 8 лет.

Способы реализации продукции (товаров, работ, услуг), способы увеличения продаж товаров (работ, услуг):
Организация парикмахерского кабинета будет оказываться высококлассное и квалифицированное обслуживание. Будет действовать абонементная система, дающая право на скидки постоянным и новым клиентам. Цены будут приемлемые для всех, как клиентам с высоким доходом, так и с низким.

Анализ конкурентоспособности товаров (работ, услуг) с указанием их стоимости у конкурентов:
Основными конкурентными преимуществами оказываемых услуг являются:
Цена — 49%,
Месторасположение — 42%,
Привязанность к мастеру, совет знакомых, случайно увидели, и другие причины составляют 9%
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Прайс-лист с указанием наименования товаров (работ, услуг) и стоимости за единицу:

	№ п/п
	Наименование услуги
	Стоимость услуги
	Себестоимость

	1
	Стрижки женские
	0,00
	0,00

	2
	Стрижки мужские
	0,00
	0,00

	3
	Стрижки детские
	0,00
	0,00

	4
	Окрашивания любой сложности
	0,00
	0,00

	5
	Уходовые процедуры для волос
	0,00
	0,00










Раздел 4. Финансовый план

Сведения о планируемых доходах при осуществлении деятельности за месяц с указанием наименования, количества товаров (работ, услуг) и их стоимости.

	№ п/п
	Наименование услуги
	Количество клиентов 
в месяц
	Стоимость услуги
	Выручка за месяц

	1
	Стрижки женские
	*
	*
	*

	2
	Стрижки мужские
	*
	*
	*

	3
	Стрижки детские
	*
	*
	*

	4
	Окрашивания любой сложности
	*
	*
	*

	5
	Уходовые процедуры для волос
	*
	*
	*

	Итого
	*
	0,00
	0,00















Прогноз доходов и расходов за 2 года реализации социального контракта, начиная с месяца получения средств

Финансовый план в период с _____________ по _________________ 
(Первый год реализации социального контракта)

	Период
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	Год

	Выплата субсидии
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	Выручка
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аренда
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы (реклама)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Обучение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	НПД 4%
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Среднемесячный чистый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая накопленная прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Источником финансирования бизнес-плана является:
Для реализации проекта будут использованы средства денежной выплаты по социальному контракту.



Финансовый план в период с _____________ по _________________ 
(Второй год реализации социального контракта)

	Период
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	Год

	Выручка
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аренда
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы (реклама)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	НПД 4%
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	[bookmark: _GoBack]
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Среднемесячный чистый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая накопленная прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Источником финансирования бизнес-плана является: ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________








Раздел 5.  Календарный план реализации бизнес-проекта

	Наименование мероприятия 
	Срок исполнения
	Объем финансирования, руб.

	Приобретение гражданином основных средств с целью ведения предпринимательской деятельности

	
	

	Приобретение гражданином материально-производственных запасов с целью ведения предпринимательской деятельности

	
	

	Размещение и (или) продвижение продукции (товаров, работ, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», а так же в сервисах размещения объявлений и социальных сетях








	
	

	Прохождение профессионального обучения или получение дополнительного профессионального обучения
	
	

	Аренда помещения



	
	





Раздел 6. Оценка предполагаемых результатов, рисков и перспектив

В настоящее время открытие парикмахерской, является отличным вложением собственных средств для начинающего предпринимателя. Это связано со следующими причинами. Во-первых, это активное развитие рынка красоты в России в целом. При этом наибольшим спросом пользуются именно парикмахерские услуги. Во-вторых, это слабая насыщенность данного рынка. Парикмахерских в некоторых регионах до сих пор не хватает. В результате, открытие парикмахерской является выгодным вложением средств.
Для успешного продвижения услуг и привлечения клиентов будут использованы следующие приёмы:
· создание страницы в социальных сетях;
· выпуск визиток со своим логотипом;
· реклама на платных и бесплатных электронных площадках;
· проведение акций, розыгрыш лотерей
· привлечение посетителей по рекомендациям лояльных клиентов.

К рискам, негативно влияющим на успешную реализацию проекта можно отнести:
· Появление новых конкурентов. Для того, чтобы снизить этот риск, необходимо поддерживать стабильно высокий уровень сервиса, расширять программы лояльности, использовать все конкурентные преимущества.
· Резкое снижение платёжеспособности населения. Этот риск преодолевается введением дополнительных услуг, оптимизацией расходов, пересмотром ценовой политики. 

Бизнес-план рекомендуется дополнять приложениями, иллюстрирующими, детализирующими и подтверждающими информацию, изложенную в бизнес-плане.
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