БИЗНЕС-ПЛАН 
для заключения социального контракта
 по мероприятию 
«Осуществление индивидуальной предпринимательской деятельности» 





НАПРАВЛЕНИЕ:

«Фото и видео услуги»






Братск,2026

Содержание

1. Данные о заявителе;

2. Описание предпринимательской деятельности;

3. Анализ рынка, стоимость товаров (работ, услуг);

4. Финансовый план;

5. Календарный план реализации бизнес-проекта;

6. Оценка предполагаемых результатов, рисков и перспектив.









Раздел 1. Данные о заявителе

Анкета заявителя:
	ФИО заявителя
	


	Дата рождения
	

	ИНН
	

	Контактный номер телефона
	

	Адрес электронной почты
	

	Адрес места жительства (места пребывания, фактического проживания)
	






Сведения об образовании:
	Наименование образовательной организации
	

	Период обучения
	

	Полученная специальность (квалификации, профессии)
	



Наличии опыта работы в выбранной сфере деятельности:
	Наименование организации
	

	Занимаемая должность
	

	Период работы
	

	Знания, умения и навыки в выбранной сфере деятельности
	



Сведения о потребности в обучении (повышении квалификации) с обоснованием такой необходимости:
потребности в обучении имеется / потребности в обучении не имеется (нужное подчеркнуть)
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________












Раздел 2. 	Описание предпринимательской деятельности

Фото и видео услуги — это комплекс профессиональных услуг, связанных с созданием визуального контента. Они включают съёмку, обработку изображений и видео, а также сопутствующие услуги. Такие услуги могут предоставляться фотографами, видеографами, в фотосалонах, видеостудиях и других организациях.

ОКВЭД (осуществление деятельности в качестве индивидуального предпринимателя):
______________________________________________________________________________________________________


Сведения о месте осуществления предпринимательской деятельности: 
Адрес осуществление предпринимательской деятельности____________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________
Правовое основание пользования помещением (земельным участком), площадь и характеристики помещения (земельного участка) ___________________________________________________________________________________ 
Стоимость аренды помещения (земельного участка) в месяц _________________________________________________
Срок действия договора аренды__________________________________________________________________________

Система налогообложения_____________________________________________________________________________

Описание бизнес-проекта:
Главная идея проекта – оказание профессиональных фото и видео услуг с выездом на локации или к заказчику, где будет обеспечиваться высококлассное и квалифицированное обслуживание. Будет действовать система, дающая право на скидки постоянным и новым клиентам. Цены будут приемлемыми для всех, как клиентам с высоким доходом, так и с низким. В услугах помимо классической фотосъемки и видеосъемки будут числиться ретушь разной сложности (от базовой коррекции до художественной обработки), монтаж видеороликов (от семейных фильмов до рекламных интеграций) и профессиональная предметная съемка.

Описание производимого продукта (товара, работы, услуги):
Ассортиментом услуг будут являться:
· Индивидуальная фото и видеосъемка
· Парная фото и видеосъемка
· Семейная фото и видеосъемка
· Рекламный контент, фото и видеосъемка
· Свадебная фото и видеосъемка

Сведения о наличии основных средств, материально-производственных запасов для осуществления деятельности (нужное подчеркнуть):

- основные средства, материально-производственные запасы не имеются;

- основные средства, материально-производственные запасы имеются (перечислить):____________________________
_____________________________________________________________________________________________________
_____________________________________________________________________________________________________

Перечень основных средств, материально-производственных запасов, которые планируется приобрести за счет средств социального контракта с перечислением их основных характеристик, количества, стоимости, а также наименований поставщиков и критериев их выбора
	Наименование
	Количество, шт.
	Стоимость, руб.
	
Характеристики приобретаемых основных средств, материально-производственных запасов 
	
Наименование поставщиков
	Критерии их выбора

	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	

	1. Беззеркальный фотоаппарат 
	
	
	
	
	

	2. Объектив 
	
	
	
	
	

	3. Ноутбук 
	
	
	
	
	

	4. Внешний диск
	
	
	
	
	

	5. Штатив 
	
	
	
	
	

	6. Карта памяти 
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	Прочее
	
	
	
	
	

	Размещение и (или) продвижение продукции (товаров, работ, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», а так же в сервисах размещения объявлений и социальных сетях (не более 5% от суммы)
	
	
	
	
	

	Аренда помещения (не более 15% от суммы)
	
	
	
	
	

	Прохождение профессионального обучения (не более 30 тысяч рублей)
	
	
	
	
	

	Всего расходы:
	
	0,00
	
	
	




Раздел 3. Анализ рынка, стоимость товаров (работ, услуг)

Основные потребители товаров (работ, услуг):
70% – женщины возрастом от 16 до 65 лет, 20% – мужчины возрастом от 18 до 65 лет, имеющие средний ежемесячный доход. Остальные 10% приходятся на детей возрастом до 16 лет (семейные съемки, детские праздники, выпускные альбомы).

Способы реализации продукции (товаров, работ, услуг), способы увеличения продаж товаров (работ, услуг):
Оказание профессиональных фото и видео услуг с выездом на локации или к заказчику, где будет обеспечиваться высококлассное и квалифицированное обслуживание. Будет действовать система, дающая право на скидки постоянным и новым клиентам. Цены будут приемлемыми для всех, как клиентам с высоким доходом, так и с низким. В услугах помимо классической фотосъемки и видеосъемки будут числиться ретушь разной сложности (от базовой коррекции до художественной обработки), монтаж видеороликов (от семейных фильмов до рекламных интеграций) и профессиональная предметная съемка.
Для успешного продвижения услуг и привлечения клиентов будут использованы следующие приёмы:
•	создание сайта и страницы в социальных сетях с портфолио и примерами работ;
•	выпуск визиток со своим логотипом и ссылками на аккаунты;
•	 реклама на бесплатных электронных площадках (Avito, городские сообщества, профильные группы);
•	проведение акций, розыгрышей в социальных сетях (сотрудничество с фотостудиями/визажистами, конкурсы на бесплатную фото-видеосъемку, сезонные скидки, тематические фотосессии «под ключ»);
•	привлечение посетителей по рекомендациям лояльных клиентов;
•	изучение профессиональной этики и сервиса для максимально качественного обслуживания, работа с отзывами.

Анализ конкурентоспособности товаров (работ, услуг) с указанием их стоимости у конкурентов:
Основными конкурентными преимуществами оказываемых услуг являются:
1.	Доступная цена – установлен среднерыночный уровень стоимости при сохранении высокого качества работ, что делает услуги привлекательными для широкого круга заказчиков;
2.	Мобильность – работа с выездом к клиенту на удобную локацию (дом, офис, студия заказчика, открытое пространство), что экономит время клиента и расширяет возможности для съемки;
3.	Высокое качество обработки – использование профессионального оборудования и программ для ретуши и монтажа обеспечивает результат, соответствующий современным стандартам;
4.	Лояльность клиентов – индивидуальный подход, система скидок для постоянных заказчиков и положительные рекомендации от постоянных клиентов формируют устойчивую клиентскую базу.

Прайс-лист с указанием наименования товаров (работ, услуг) и стоимости за единицу:

	№ п/п
	Наименование услуги
	Стоимость услуги
	Себестоимость

	1
	Индивидуальная фото и видеосъемка (1 час)
	0,00
	0,00

	2
	Парная фото и видеосъемка (1-2 часа)
	0,00
	0,00

	3
	Семейная фото и видеосъемка (1-2 часа)
	0,00
	0,00

	4
	Рекламный контент, фото и видеосъемка (1час)
	0,00
	0,00

	5
	Свадебная фото и видеосъемка (2-6 часов)
	0,00
	0,00
















Раздел 4. Финансовый план

Сведения о планируемых доходах при осуществлении деятельности за месяц с указанием наименования, количества товаров (работ, услуг) и их стоимости.

	№ п/п
	Наименование услуги
	Количество клиентов 
в месяц
	Стоимость услуги
	Выручка за месяц

	1
	Индивидуальная фото и видеосъемка (1 час)
	*
	*
	*

	2
	Парная фото и видеосъемка (1-2 часа)
	*
	*
	*

	3
	Семейная фото и видеосъемка (1-2 часа)
	*
	*
	*

	4
	Рекламный контент, фото и видеосъемка (1час)
	*
	*
	*

	5
	Свадебная фото и видеосъемка (2-6 часов)
	*
	*
	*

	Итого
	*
	0,00
	0,00















Прогноз доходов и расходов за 2 года реализации социального контракта, начиная с месяца получения средств

Финансовый план в период с _____________ по _________________ 
(Первый год реализации социального контракта)

	Период
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	Год

	Выплата субсидии
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	

	Выручка
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аренда
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы (реклама)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Обучение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	НПД 4%
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Среднемесячный чистый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая накопленная прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Источником финансирования бизнес-плана является:
Для реализации проекта будут использованы средства денежной выплаты по социальному контракту.



Финансовый план в период с _____________ по _________________ 
(Второй год реализации социального контракта)

	Период
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	месяц/год
	Год

	Выручка
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аренда
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Расходные материалы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы (реклама)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Оборудование
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	НПД 4%
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	[bookmark: _GoBack]
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Среднемесячный чистый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая накопленная прибыль
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Источником финансирования бизнес-плана является: ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________








Раздел 5.  Календарный план реализации бизнес-проекта

	Наименование мероприятия 
	Срок исполнения
	Объем финансирования, руб.

	Приобретение гражданином основных средств с целью ведения предпринимательской деятельности

	
	

	Приобретение гражданином материально-производственных запасов с целью ведения предпринимательской деятельности

	
	

	Размещение и (или) продвижение продукции (товаров, работ, услуг) на торговых площадках (сайтах), функционирующих в информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», а так же в сервисах размещения объявлений и социальных сетях








	
	

	Прохождение профессионального обучения или получение дополнительного профессионального обучения
	
	

	Аренда помещения


	
	




Раздел 6. Оценка предполагаемых результатов, рисков и перспектив

В настоящее время оказание фото и видео услуг является рентабельным вложением денежных средств для начинающего предпринимателя. Это связано со следующими причинами. Во-первых, это активное развитие рынка визуального контента в России в целом. Из любительской хроники, фотография и видео постепенно перешли в ранг искусства и серьезного бизнеса. Возможность сохранить памятные события в виде фото- и видеоархива, а также возможность продвижения товаров услуг через рекламный контент предполагает использование услуг фотографов и видеооператоров.
При этом наибольшим спросом пользуются именно услуги профессиональной фотосъемки и видеосъемки (портфолио, семейные съемки, важные события, рекламные интеграции). Во-вторых, это растущая потребность в качественном контенте со стороны частных лиц и малого бизнеса. Квалифицированных специалистов с современным оборудованием и навыками обработки до сих пор не хватает. В результате, реализация направления по оказанию фото и видео услуг является выгодным вложением средств. Тем более при профессиональной и качественной работе с каждым годом клиентов будет больше, расшириться перечень услуг – значит будет выше и доход. При превышении лимитов самозанятости и росте заказов появится потребность в расширении штата (регистрация в качестве индивидуального предпринимателя), также планируется создание обучающих курсов и видеоматериалов.
Как и любой вид предпринимательской деятельности, оказание фото и видео услуг сопряжено с определенными рисками. Для минимизации их влияния на деятельность необходимо своевременно выявлять и прорабатывать возможные угрозы.

Основные виды рисков и способы их снижения:
	Вид риска
	Описание
	Способы снижения

	Снижение спроса
	Сезонные колебания (спад в зимние месяцы, рост весной и летом), снижение платежеспособности населения
	Расширение перечня услуг (предметная съемка, рекламные ролики для бизнеса), проведение акций, развитие постоянной клиентской базы, предоплата за съемки.

	Поломка оборудования
	Выход из строя фотоаппарата, объективов, осветительных приборов, компьютера для обработки
	Регулярное техническое обслуживание, аккуратное обращение с техникой, формирование резервного фонда на ремонт или замену оборудования, использование страховки для дорогостоящей техники.

	Высокая конкуренция
	Наличие других фотографов и видеографов в регионе, в том числе с более низкими ценами
	Поддержание высокого качества работ, формирование узнаваемого стиля, работа с отзывами и рекомендациями, ориентация на узкие ниши (семейные съемки, выпускные, предметная съемка).

	Риск неполучения оплаты
	Отказ заказчика от оплаты после выполнения работ
	Заключение письменного договора с заказчиком, внесение предоплаты (30–50%), передача готовых материалов только после полной оплаты.

	Форс-мажорные обстоятельства
	Отмена съемки по независящим причинам (погодные условия, болезнь заказчика или исполнителя)
	Прописывание условий отмены и переноса съемки в договоре, наличие резервных дат, ведение календаря с учетом возможных переносов.

	Профессиональное выгорание
	Снижение творческой активности и мотивации при высокой нагрузке
	Планирование графика работы с выходными, повышение квалификации через обучение и мастер-классы, делегирование части задач (обработка, монтаж) сторонним специалистам при увеличении потока заказов








Бизнес-план рекомендуется дополнять приложениями, иллюстрирующими, детализирующими и подтверждающими информацию, изложенную в бизнес-плане.
